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letos praz

nujejo 75-letn
i­

co po
sl

ovan
ja. »Tr

adi
clja, 

znan
je in zavzetost zapo­

slenlh
 so neprecenljiva in 

najvel:ja dodana
 vr edn

ost
nalega podjetja. A

 gl
eda­

m
o tu

di v prih
odn

ost. Tr
a­

di
clonalnim

 receptur
am

 
doda

jam
o inova

tivn
os

t 
in

 sod
obnost, ka

r vse pri
­

pom
ore k boljlim

 rezulta­
tom

. Letos bom
o prodajo v 

prim
erj

avi
 z Jani povel:a­

ll za dobrih
 deset odstot­

kov, dob
il:ek pa podvoJW

. 
Tudiza prih

odn
ja leta na­

l:rtu
jem

o vsaj desetodsto­
tn

o letn
o ras

tprod
aje. D

o 
ras

ti
 nam

 bo
do po

m
agall

 
osve!ena em

bal
d

a, novi
 

pos
topki

 paldran
ja in

 no­
vi

 tr
endovski

 fz
delld

,« pra­
vi

 An
thony Tom

d
in, la­

stnik
 in dir

ektor Pom
ur

­
sldb

 m
lekam

. 

Av
stralski Slovenec A

nthony 
Tom

azin
je Pom

urske m
lekar­

ne, ki so bile v prisilni porav­
navi, kupil pred dvem

a leto­
m

a. Prisilna poravnava je bila 
letos jeseni zaradi uspesne pre­
obrazbe podjetja predcasno 
koncana. Sogovornik poudar­
ja, da

je do preobrazbe podje­
tja prislo tudi zaradi velike pri­
padnosti in znanja zaposlenih 
- v m

lekarni
 so bill zaposleni

ze starsi in stari starsi nekate­
rih delavcev. V zadnjih dveh
letih so v tej tretji najvecji slo­
venski m

lekarn
i stevilo zapo­

slenih povecali za 40, tako da
jih

je zdaj 160. Letos
jim

 bodo
zaradi boljsih poslovnih rezul­
tatov in 75-le tnice izplacali vis­
jo bozicnico kot Iani.

Z nacrtovano rastjo proizvo­
dnje je predvideno tudi, da bo­
do v prihodnjih letih se dodat­
no zaposlovali. 

U
po

rabljajosam
o 

sl
ovens

koml
eko 

VPom
urskihml

ekarn
ahrnl

eko 
kupujejo sam

o v Sloveniji inga 
skrbno predelajo. »D

rzim
o se 

poslanstva, ki ga najbolje ube­
sedim

o z nasim
 sloganom

 Be­
Ii zakladi neokrnjene narave. '
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 pakiranih

 s
irov

. 

Zat
o

 z
d

a
j vl

a
g

am
o

 v
 

n
o

v
e

 pakrin
e

 lini
je

. 

■ An
th

ony To
JDidln,

dlr
ekt

or in
 lastnik

Po
m
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M
oja vizija je, da kupci izdelke 

Pom
urskih m

lekarn
 enacijo z 

vrhunsko kakovostjo, tem
elje­

co na recepturi m
inulih znanj, 

a ustvarjeno s sodobnim
i teh­

noloskim
i pristopi,« razlaga so­

govornik. 

Z
nal

o!bami
se

prila
gajajo 

sodobnim
ku

pcem
 

»V preteklosti sm
o se osredo­

tocali na kakovost izdelkov
in se prem

alo posvecali no­
vim

 navadarn
 kupcev pa tu ­

di trgovcev. N
i dovolj, da so

izdelki dobri, m
orajo biti tudi

vsecno predstavljeni, em
bala­

za
 m

ora biti lepa. M
orda s

e
 po­

m
em

bneje pa
je, da v prim

er­
javi z nekoc, ko sm

o kupovali
izdelkevvecjih

kolicin
ah,zdaj

zelim
o im

eti run
 bolj sveze,

zato se porcije m
anjsajo. Ta­

ko se povecuje prodaja paki­
ranih, pa tudi ze narezanih si­
rov in tem

u m
oram

o slediti tu­
di z nasim

i pakiranji. Kupci si
pac poenostavljam

o zivljenje
in raje kot velike kose kupuje­
m

o ze narezane. Tako pakira­
ne izdelke pa tudi trgovci hra­
nijo v hladilnih om

arah in ni
treba, da jih postrezejo na de­
likatesi. In tem

u sm
o v Pom

ur­
skih m

lekam
ah prem

alo sle-

lz
v

�
z

n
ik

i.s
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Zgodbe o uspeSnih podjetj!h. kako j1m
 uspeva 

in kaj
 nacrtuj

eJo. Vee na w
w

w
iZV

ozntki
sl. 

varn
o in restavracijo, njegov je 

Opera bar. »Tam
 lahko vidim

, 
pa tudi trendi na vseh velikih 
svetovnih trgih so, da im

ajo 
predvsem

 rnl
adi radi alterna­

tivne rastlinske napitke. Ti so 
prim

erni tudi za vegetarijance 
in vegane ter za vse z laktozno 
intoleranco. Tudi m

i zelim
o na­

govoriti rn
lado urbano popula­

cijo in postati najvecji dom
aci 

ponudnik tovrstnih napitkov. 
Spom

ladi bom
o ponudili na­

pitke iz ovsa in iz riza,« nacrte 
razkriva sogovorn

ik. 
Za rizev napitek so pridobill 
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­

d
onalnlh

 80-kil
ograms

ldh
 bl

ebdb.
 A

 obran
jan

je tra
di

dj
e ni

 dovolj, treba
 se

je pril
agajatt

tudi
 novim

nava
dam

 po
rabnik

ov. Po
vetu

je se
 proda

ja
 paldranib,

pa
 hl

di
 2e narezanib

 strov
. 

Za
to zda

j vlaga
jo v nov
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e lini

je.
 

dill, tako da zdaj veliko vlaga-
m

erah vec kot potrebni vvsak­
m

o v nove pakirn
e linije,« po-

danji prehrani. 
jasnj

uje Tom
azin. 

O
dvz

eman
jesladk

orj
a, 

doda
jan

jevi
tamin

ov _ 
V Pom

urskih rnl
ekarn

ah tudi 
sicer sledijo novim

 prehran­
skim

 srn
erni

cam
, ki zapovedu­

jejo m
anjse vsebnosti sladkor­

ja. Tako na tr
g prihaja nova li­

nija jogurtov, ki jim
 bo na sto 

gram
ov jogurta dodano m

anj 
kotdesetgram

ovsladkorja. Na 
drugi str

ani izdelkom
 dodajajo 

vitarnin
e, ki so V

 danasnj
ih raz-

N
ovi

 tr
endovs

ld.
iz

delki
 

Se letos bodo predstavili nov iz­
delek, pravzaprav rn

lecni ob­
rok, shake&

go. »V
 Avstraliji je 

navada, da otr
oci pred odho­

dom
 v solo ali pa v soli spijejo 

rn
lecni napitek, ki so m

u doda­
ni vitarnini

 in vlaknine ter vse­
buj

e vsa
 potr

ebna hranil
a za en 

obrok.Je tudi brezglutena. M
e­

nim
, da bi bil takizdelek dobro­

dosel tudi tu. Zato ga bom
o se 

decem
bra predstavili na poli -

P
a

rtn
e

rji iz
v

o
z

n
ik

i.s
i: 

A
1 

cah trgovin v Sloveniji. N
aj

prej 
bona voljo v cokoladnem

 oku­
su, nato bom

o dodali vaniljo pa 
se

 kaksen
 okus.A

shake&
gone 

bo
 nam

enjen
sa

m
odom

acem
u 

trgu, tem
vecga bom

o predsta­
vil

i tudi na nasih najvecjih tujih 
trgih, torej na H

rvaskem
, v Bo­

sni, M
akedoniji in na Kosovu,« 

napoveduje sogovornik. 

Al
tem

ativni
rastlin

sld.
 

napitki
 

A
nthony Tom

azin im
a v las­

ti tudi dva znana lokala - v Iju ­
bljanskem

 Neboticniku im
a ka-

�
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Pr
enovljena

em
bal

da
 

Poskrbeli so tudi za enotn
o in 

sodobnejso podobo podjetja, 
saj so prenovili ern

balazo prav 
v

s
e

h
 iz

d
e

lk
o

v
. 

»
N

a
s
a
 e

m
b

a
la

­

za je
 n

a
staja

la
 v

 ra
z\i

c
n

ih
 o

b
­

dobjih in zdaj je napocil cas, 
da vsi nasi izdelki dobijo eno­
t

nejso podobo, da se tako ze na 
prvi pogled vidi, da so to izdel­
ki Pom

urskih rn
lekarn. H

kra­
ti zelim

o, da se ze prek em
ba-

"' laze prepoznajo nase vredno­
! te in poslanstvo, ko s tradici-
1:1 jo pa tudi inovacijam

i na m
ize 

::1l prinasam
o bele zaklade,« pra­

� vi Tom
azin. 
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� Po
m

urs
ko

m
as

loin
sku

ta 
i!l ima

ta vS
loveni

ji vodilni
 

� trini
 delet 

E Poleg njihovega m
leka, ki je 

� znano pod im
enom

 Pom
ursko 

m
lejko, staglavna izdelka m

as­
lo in skuta. Z njim

a v Sloveniji 
dosegajo vodilni trzni delez in 
ohranj

ajo tradicionalno recep­
turo pridelave. Tako so se edi­
ni vecji dom

aci ponudnik, kjer 
skuto v celoti naredijo po tr

adi ­
cionalnem

 postopku - tudi pa­
kiraj

o jo rocno -, s cim
er ta oh­

rani struktur
o. 

»Tudi pri siru em
entalcu

se drzim
o starih receptov in 

sm
o celo v Evropi eni redkih, 

ki ga naredijo v tradicionalnih 
80-kilog

ram
skih hlebcih,« pra­

vi A
nthony Tom

azin.
Znova so zaceli izdelovati 

tudi sir princ, ki po okusu spo­
m

inja na parm
ezan, na tujih 

trgih pa je najuspesnejsa nji ­
hova livada. VH

 lot
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